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Ekskluzivni regionalni dogadaij!

Sa zadovoljstvom vas pozivamo na dvodnevni dogadaj koji okuplja vodece
proizvodace i trgovacke lance iz Citavog regiona zapadnog Balkana.

Prvidan - 18.11.2025: Konferencija

Govoricemo 0O najnovijim trendovima u razvoju i pozicioniranju privatnin robnih
marki. Imacete priliku da Cujete renomirane govornike, ucestvujete u dinamicnim
diskusijama i upoznate najbolje prakse iz regiona i Evrope.

Drugi dan - 19.11.2025: B2B Matchmaking

Direktni sastanci izmedu private label proizvodaca i trgovinskih lanaca. Pored
kompanija iz regiona, ucestvuju i proizvodaci iz Turske, Madarske, Poljske i Italije.

Sastanci traju 20 minuta, sa 5 minuta pauze izmedu sesija, omogucavajuci fokusiran
razgovor, razmenu ideja i kreiranje konkretnih poslovnih dogovora.

Zasto da ucestvujete?

Direktan pristup klju¢nim partnerima i donosiocima odluka
Predstavite svoje proizvode, potrebe i istrazite mogucnosti saradnje
Efikasno iskoristite vreme kroz unapred zakazane, fokusirane sastanke
Umrezavanje sa vodec¢im kompanijama iz regiona i inostranstva

Prethodne godine odrzali smo ovaj dogadaj veoma uspesno u Beogradu: vise od 60
kompanija je ucestvovalo, 350+ sastanaka odrzano i skloplieno desetine novih
poslovnih saradniji.

Ove godine ocekujemo jos veci uspeh! Ne propustite priliku da budete deo ovog
jedinstvenog regionalnog dogadajal
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Konferencija - PL (Private label) u FMCG
Klju€ uspehaiili strategija prezivljavanja?

Sarajevo 2025

18. Novembar, Hotel Bosmal Aarjan by Rotana

DRUGI PUT U ADRIATIC REGIJI!

TrzisSte se neprestano menja, trgovacki lanci konstantno unapreduju svoje ponude i sistem
poslovanja, hard diskonti sve vise lice na supermarkete, a ué¢esée privatne robne marke (PL) raste

velikom brzinom.
Ova konferencija donosi iskustva (pozitivna i negativna), preporuke stru¢njaka kao i statisticke

podatke iz Europe, kao i iz nase regije.
Imacete priliku da Cujete i pitati iskusne PL menadzere, vlasnike trgovackih lanaca, regionalne i
svetske stru¢njake iz ovog podrucja.

PROGRAM
Sala A

Za sve prisutne

09.00 - 9.30 Registracija ucesnika
09.30- 10.00 Pozdravni govori organizatora i zvanicnika
10.00 - 10.30 Trendovi privatne robne marke u regionu - Nenad Mileti¢, Retail Zoom
10.30 - 11.30 Privatne robne marke - prilika ili neophodnost

Kako pronaci partnera? - Miljan Dimitrijevi¢, Adriatic Business Academy
11.30 - 12.30 Private label in West Europe

Private label strategies - Malachy O’ Connor, IPLC
12.30 - 13.30 Rucak, Networking

Za trgovinske lance
Sala A

13.30 - 14.50 Privatne robne marke u okviru strategije maloprodaje (diskont & tradicionalni marketi)

Prof. dr Zoran Bogeti¢, Sef katedre za poslovnu ekonimiju i menadzment

na Ekonomskom fakultetu u Beogradu
14.50 - 15.30 Privatne robne marke u praksi - okrugli sto sa predstavnicima vodecih trgovinskih lanaca
15.30 - 16.30 Finansijski kontroling u trgovackoj kompaniji

Uspostavljanje sistema merenja i izvestavanja - Ljubomir Jovanovié, Finspire

Za proizvodace
SalaB

13.30 - 14.30 Finansijski kontroling u proizvodackoj kompaniji

Proizvodnija privatne robne marke - Ljubomir Jovanovi¢, Finspire
14.30 - 15.00 Proizvodnija privatne robne marke

Iskustva saradnje sa trgovinskim lancima - lIvan Atanasovski, Backam Lutham Skoplje
15.00 - 15.30 Prilagodavanije privatne robne marke proizvoda zahtevima trgovinskog lanca

ReSavanije tehnoloskih izazova u proizvodniji - Dr Marija Lovri¢, BICRO BIOCentar
15.30 - 16.30 Formiranje Balkan Private label - Klaster proizvodaca

Za vlasnike i direktore

SalaC

16.30 - 17.30 Priprema za prodaju kompanije ili udela
Modeli prodaje i kako pronaci kupca - Tomislav Milovanovié¢, Global Business Connection

e e -

Sala Mediteran
16.30 - ... Koktel i druzenje



PRIVATE LABEL
B2B MATCHMAKING

Sarajevo 2025

19. Novembar, Hotel Bosmal Aarjan by Rotana

PROGRAM
Proizvodaci i trgovinski lanci

Sala A

09.00 - 9.30 Registracijaucesnika
09.30- 10.00 Pozdravni govori organizatora i zvani¢nika
10.00 - 15.00 B2B sastanci po unapred utvrdenoj dinamici
Sastanci traju 20 minuta
Pauze izmedu sastanaka 5 minuta
Proizvodaci imaju fiksne pozicije, predtavnici trgovinskih lanaca
dolaze na sastanak u unapred definisanom terminu
15.00 - 16.30 Ruc¢ak, Networking

CENOVNIK

BROJ SASTANAKA CENA ZA PROIZVODACE

U cenu je uklju¢eno: 2 nocenja s doruckom za 2 osobe,
2 kotizacije za konferenciju, B2B sastanci (sto za
izlaganje proizvoda i reklamnog materijala), rucak, kafa i
sokovi tokom dogadaja

Ovlascéeni predstavnici

Greece Poland Turkey

GLOBAL GREECE Albert Wtodarczyk Mr. Fehmi Bilal
+302310436625 +48 501 464 961 +38164 1318 185
info@globalgreece.gr poland@adriaticba.com fehmi.bilal@adriaticba.com

Australia Slovenia, Croatia Bulgaria

Mario Corak Iliya Markov
Doris Dunon +385 99 2501 751 +359 89 2223301
contact@smartmango.com.au mario.corak@adriaticba.com bulgaria@adriaticba.com




